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RECRUTER & FIDELISERRECRUTER & FIDELISER

� Lancement d’une Offre Différée Coupon au moyen d’un simple appel pack. 

� Remboursement des consommateurs participant sous la forme de coupons de 

réduction immédiats à valoir sur de prochains achats. 

� Le consommateur peut découvrir un produit / une gamme et la tester pour l’adopter!

CONSTITUER UNE BASE DE DONNEESCONSTITUER UNE BASE DE DONNEES

� Contrairement à une ODR - Offre Différée de Remboursement - où le consommateur est remboursé par 

virement bancaire, l’ODC - Offre Différée Coupon - permet le remboursement du consommateur sous la forme 

d’une Lettre avec des coupons de réduction immédiats à valoir sur ses prochains achats.  

� L’avantage de cette mécanique?  

• Optimiser le R.O.I de vos opérations promotionnelles

• Constituer une base de données de consommateurs actifs

• Garantir la traçabilité du consommateur jusqu’au point de vente grâce au code de Marketing Direct. 

• Développer un véritable programme de fidélité à partir d’une mécanique promotionnelle simple 

LES ETAPES DE LLES ETAPES DE L’’OFFRE DIFFEREE COUPON :OFFRE DIFFEREE COUPON :
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• Conception et mise en place de campagnes promotionnelles ciblées

• Animation de la BDD de consommateurs actifs grâce aux conseils 

et à l’expertise de notre équipe  : Boutique, Club de fidélité,   

Newsletters …

Une solution Marketing Direct Une solution Marketing Direct 

simple et efficacesimple et efficace

ODC :ODC : Offre différée coupon

DEFINITIONDEFINITION

� Le format de la lettre BR permet de diffuser le message de votre marque  

(invitation à visiter votre site Internet et/ou à découvrir des nouveautés). 

� Un Code de Marketing Direct est intégré à la lettre BR : une analyse du 

profil et comportement d’achat des consommateurs est  alors possible.

� Analyse des remontées statistiques des coupons via le site de ScanCoupon : 

� par enseigne

� par consommateur grâce au code de Marketing Direct

ODC - Offre Différée Coupon : la solution pour 

Recruter – Fidéliser & Vendre!
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sur simple demande à contact@scancoupon.fr
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OPTIMISER VOTRE R.O.IOPTIMISER VOTRE R.O.I

DEVELOPPER UN PROGRAMME DE MARKETING DIRECTDEVELOPPER UN PROGRAMME DE MARKETING DIRECT

� Taux  moyen de retour sur l’appel pack : 6% 

� Taux moyen de retour sur une Lettre BR : 80% 

� L’ODC - Offre Différée Coupon - génère des ventes et du trafic dans votre linéaire!

Contacts : 

Pour vos créas

Ludivine ORTIZ : 

04 42 24 85 00

Pour vos coupons

Thierry BLANCHARD : 

04 42 24 85 00

Pour vos opérations 

promotionnelles 

Richard TRICOT : 

04 88 71 85 00


